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3 PHASES DECISIVES POUR LIVRER VOTRE INFORMATION
COMMERCIALE SUR-MESURE

Nous étudions avec vous vos besoins pour établir votre profil technique. Nous définissons
ensemble un cahier des charges indiquant vos critéres personnels de livraison comme la
fréquence, le support ou encore le découpage géographique.

1% PHASE : SOURCING

Internet, Presse,
Bases de données

2" PHASE : QUALIFICATION + PROFIL

Dédoublonnage, Enquéte,
Qualification a chaque —
stade du projet {

3E PHASE : FLUX D'INFORMATION CLIENT

Etude des besoins

Livraison d’une information conforme
- - au cahier des charges, via Inforum

Web ou par mail.
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