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AUGMENTEZ VOTRE IMPACT COMMERCIAL GRACE AUX « LEADS
SURQUALIFICATIONS »

Connaitre les intentions d'achats de vos clients pour mieux vendre : augmentez votre impact
commercial en connaissant a I'avance les intentions d'achats de vos prospects.

Chaque projet d’affaires est suivi dans le temps a chaque grande étape d’avancement par les
équipes de Vecteur Plus. Les décideurs sont individuellement contactés par téléphone et interrogés
sur I’état de leurs besoins et leurs intentions d’achat.

Les offres de service seront alors parfaitement
ciblées et personnalisées : vous optimisez vos
chances de transformation commerciale.

L'INFORMATION COMMERCIALE
QU'IL VOUS FAUT :

¢ Information personnalisée correspondant
exactement a votre métier, a votre savoir
faire ;

e Information au moment clé ou vous
pouvez faire votre offre de
service/produit ;

e Information suivie avec |'évolution du
chantier et une connaissance des acteurs

METIERS
CONCERNES

I - Ascenseur - Menuiserie
clés; .
! . . ) - Gros-ceuvre - Courant faible
e Information précise avec les coordonnées - Revétements extérieurs - VRD
our s’adresser au bon interlocuteur. . . . , .
P - Etanchéité et toiture - Eclairage extérieur
- Sols plafond cloison - Cl6tures

- Chauffage climatisation - Froid industriel

OBTENEZ L'INFORMATION
PERTINENTE !

“ Vecteurplus Leader frangais de la veille commerciale, Vecteur Plus, filiale du Groupe Moniteur, fournit a ses 6 500 clients une

information commerciale qualifiée leur permettant de développer et conquérir de nouveaux marchés.
5 millions d'informations traitées tous les ans - 350 collaborateurs - 15 années d'archives commerciales

En savoir plus sur le Groupe Vecteur Plus : Vecteur Plus

1 rue Galilée — 44 341 BOUGUENAIS
WWW. vecteurplus.com Tél. 081156 12 34 / Fax : 02 51 11 26 27

www.vecteurplus.com
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