INFORUM PLUS

VOTRE OUTIL DE GESTION COMMERCIALE
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CONTACTEZ-NOUS !

ACCELERATEUR DE VENTES !

Vous souhaitez gérer aisément votre relation prospects et clients ? Gagner de nouveaux clients ?
Fidéliser et développer vos ventes chez les clients existants ? Analyser vos ventes ?

Bénéficiez d’un outil de pilotage de votre relation clients des plus innovants enrichi
quotidiennement par de nouveaux projets !

Accélérez vos ventes grace a une solution unique qui vous permet d’alimenter quotidiennement votre fichier
de prospection par de nouveaux projets détectés : les appels d’offres publics, concours de maitrise d’ceuvre,
projets privés, attributions de marché, base de contacts collectivité mise a jour....

Facilitez les relations avec vos clients et partenaires en disposant automatiquement d’un fichier client enrichi
de I'historique des différentes affaires, que vous pourrez compléter avec vos propres informations (comptes
rendus de rendez-vous...).

Grace a un acces internet sécurisé et en mode Saas, une interface utilisateur intuitive et des modules évolutifs,
Inforum Plus peut s’intégrer facilement dans votre organisation a moindre co(it.
Vous pilotez efficacement toutes vos actions commerciales de la prospection a votre suivi clients.

Affatez vos outils pour décrocher de nouveaux marchés

o Anticipez et gérez efficacement vos projets
o Accédez aux bases de données :
collectivités et intervenants
o Collaborez avec différents intervenants
Accélérez vos phases de décisions
o Organisez facilement votre réponse
aux marchés publics dématérialisés
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L’ensemble de votre cycle de vente est optimise

s i Recevez vos informations commerciales chaque
Paramétrez sur votre tableau de bord L 1 - DEtecter | matin en vous connectant directement

votre chiffre d’affaires prévisionnel /’ \sur votre application, ...
et réalisé, définissez vos priorité de

Sélectionnez les projets qui vous

business, pilotez vos actions,...
5 - Analyser [2 - Prospecter intéressent, importez de nouveaux
contacts, synchronisez vos données
o avec Outlook, ....
Conservez I'historique de votre
dernier rendez-vous client, ' L . s
. . . Téléchargez le DCE dématérialisé,
planifiez votre relance, ... 4 - Fidéliser 3 - Répondre . . .
facilitez-vous le traitement de réponse

—_ - par un outil de gestion collaboratif, ...

“ vecteurpllls Leader frangais de la veille commerciale, Vecteur Plus, filiale du Groupe Moniteur, fournit a ses 6 500 clients une

information commerciale qualifiée leur permettant de développer et conquérir de nouveaux marchés.
5 millions d'informations traitées tous les ans - 350 collaborateurs - 15 années d'archives commerciales

En savoir plus sur le Groupe Vecteur Plus : Vecteur Plus
1 rue Galilée — 44 341 BOUGUENAIS
www. vecteurplus.com

Tél. 081156 1234 / Fax : 02 51 11 26 27
0811561234
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www.vecteurplus.com

GROUPE MONITEUR HOLDING



http://www.vecteurplus.com/contact/contact-inforum-plus.html

