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« L’idée pour moi est de me positionner 
sur des marchés de niche, et surtout 
d’aller vers les nouveaux marchés qui 
s’ouvrent. Je veux donc pour cela 
dynamiser mon travail de prescription, 
et je me suis doté des outils Vecteur 
Plus – Groupe MONITEUR qui 
l’accompagne.» 
 
 
Siège Social : Boulazac (24) 
 

Secteur : Luminaires et éclairage public 
 

CA Annuel : 2,7 millions € 
 

Effectif : 40 collaborateurs 
 

Solutions Vecteurs Plus 
Veille sur les marchés publics 

 
En savoir plus MAXIME 

PRADIER SA  
www.maxime-pradier.com 

 
 
 

Fabricant de luminaires, Maxime Pradier SAS se scinde en 3 grands 

domaines d’application : l’éclairage résidentiel qui représente 60% du 

chiffre d’affaires, l’éclairage public pour 20% et la partie export sur 

les 20% restants. 

 

Qui sont les clients de Maxime Pradier ? 

Les produits Maxime Pradier  s’adressent aux particuliers, aux entreprises et 

aux donneurs d’ordres publics.  

 

L’Organisation Commerciale 

L’équipe commerciale est composée de 6 commerciaux terrain dédiés à  

l’animation d’un réseau d’environ 1000 distributeurs. 2 personnes 

s’occupent de la prescription et de l’export au sein du showroom et 4 

personnes interviennent sur des missions transversales sur la partie 

commerciale. 

 

La problématique de l’entreprise 

Aujourd’hui, la principale problématique pour la société est de définir la 

bonne stratégie commerciale. Ainsi, Maxime Pradier SAS, souhaite :  

> Se positionner sur des marchés de niche 

> Aller à la conquête de nouveaux marchés répondant aux exigences 

écologiques du moment  

> Dynamiser la stratégie de prescription 

 

Les Solutions Vecteur Plus 

Avec le Pack Prescription proposé par Vecteur Plus, Maxime Pradier SAS, 

bénéficie des projets en relation avec son secteur. Parmi les projets 

transmis par Vecteur Plus, la société identifie son cœur de cible. Une fois 

les projets détectés elle communique en amont auprès des différents 

protagonistes afin de susciter de nouvelles demandes de contacts 

entrants.  Une personne dédiée en interne, assure le relais avant une 

action commerciale incisive sur le terrain. 

 

Les Perspectives pour 2009 

Depuis sa création en 1910, Maxime Pradier SAS est resté une entreprise à 

taille humaine tournée vers des valeurs liées à l’innovation, la souplesse et 

la réactivité. Aujourd’hui, l’entreprise souhaite se positionner sur de 

« nouveaux marchés verts » qui s’ouvrent, tout en consolidant l’activité 

résidentielle, et en développement de nouveaux produits dédiés à l’éclairage 

public. 
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